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UNA PICCOLA AZIENDA DI JESI FA CONCORRENZA Al COLOSSI DEL

SETTORE FARMACEUTICO GRAZIE AL KIT CHE PERMETTE DI ADATTARE

LA CURA ONCOLOGICA AL SINGOLO PAZIENTE. UNA RIVOLUZIONE

CHE ORA FA SORRIDERE IL SISTEMA SANITARIO E FA GOLA AGLI
AMERICANI: «LE MARCHE SONO LA NOSTRA SILICON VALLEY»,
DICE IL FONDATORE FABIO BIONDI

D1 ANDREA NICOLETTI

un business silenzioso che non va mol
to spesso in prima pagina, come succe-
de con la tecnologia o il digitale, ma
quando i risultati arrivano allora tut-
ti ne parlano. E tutti lo vogliono, anche al
|'estero. E il lavoro di Diatech Pharmacoge-
netics, I‘azienda marchigiana che si occu-
pa di farmacogenomica e di biologia mo-
lecolare. Tradotto: qui si realizzano test
anti-cancro talmente innovativi da atti-
rare |'attenzione degli americani, di so-
lito in prima linea nel settore. E invece
no: questa volta all’avanguardia ci
sono le Marche e un’azienda, nata
nella seconda meta degli anni ‘90
che da sola detiene oggi il 70%
delle quote italiane e il secon-
do posto in Europa nel settore
della personalizzazione del-
le cure. Il gruppo ha chiuso
|"anno con un fatturato di
oltre 11,6 milioni di euro,
+30% rispetto al 2014 con-
fermando il trend di crescita
dell’anno precedente. Ma di
COSa 51 0CC H'Jd (Il [”('( I‘-l){ [,(D
abbiamo chiesto al suo fonda-
tore e presidente Fabio Biondi
Come puo un’impresa con appena
venti anni di storia alle spalle competere con giganti
come Roche o Quiagen?
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Noi siamo specializzati in un business
che, per loro, & solo una piccola parte
del fatturato. Ma in questa nicchia siamo
i pilt bravi. Si tratta della farmacogeno-
mica, cioé la disciplina che studia la ri-
sposta individuale ai farmaci in base al
profilo genetico.

Come ci siete riusciti?

Tutto € cominciato da un'intuizione. Era
il 1994 quando lo scienziato america-
no Kary Mullis fece una scoperta desti-
nata a rivoluzionare il mondo della ri-
cerca scientifica: I'amplificazione in vi-
tro di frammenti del Dna, Da li abbia-
mo deciso di fare un‘importante scom-
messa: inventare e produrre su larghis-
sima scala un test in grado di rivelare se
un determinato farmaco o un chemio-
terapico sia compatibile con il genoma
del singola paziente. Due anni dopo &
nata Diatech.

In che cosa consiste il vantaggio della
vostra tecnologia?

Siamo riusciti a semplificare notevol-
mente i sistemi di diagnosi: anziché ri-
correre alla biopsia, oggi basta un pre-
lievo di sangue. Insomma, € un sistema
meno invasivo che contribuisce a pre-
servare |a salute del paziente e riduce i
fattori di rischio di tutta la procedura.

Il vostro prodotto ha attirato I'attenzio-
ne di una multinazionale americana...
Si tratta di Agena, una societa di San
Diego, in California, con la quale abbia-
mo siglato un accordo per la distribuzio-

ne in esclusiva dei nostri kit diagnostici
sul mercato Usa. Con due vantaggi: si ri-
ducono i tempi e i costi delle diagnosi,
migliorando anche il trattamento dei pa-
zienti. Ma non dimentichiamo |aspetto
finanziario. l'accordo ci ripaga di anni
di lavoro e potrebbe fruttare un raddop-
pio del fatturato del nostro Myriapod: da
2,5 a cinque milioni di euro.

Avete anche ricevuto 1,7 milioni di
euro da Bruxelles: come li utilizzerete?
Si tratta di un finanziamento dell’Unio-
ne Europea nell’ambito del program-
ma Horizon 2020. Siamo stati tra le pri-
me imprese in ltalia a superare 'esame
eutopeo nel campo della salute. Si trat-
ta di un risultato importante, un ricono-
scimento delle nostre capacita di fare ri-
cerca, sviluppo e sinergia condividen-
do competenze, risorse e know how; Il
finanziamento servira per un progetto

di ricerca, nome in codice Leonid, che
ha l'obiettivo di sviluppare un innovati-
vo test diagnostico che consente |'analisi
di alcuni marcatori tumorali decisivi nel-
la scelta della terapia del cancro al pol-
mone. La sperimentazione € gia inizia-
ta e se rispetteremo |a tabella di marcia,
potremmo miettere sul mercato il nuovo
prodotto entro i prossimi due anni. L'uti-
lizzo di questo test, certificato dall’Ue

€ associato a un software di analisi dei
dati, permettera di ottenere risultati stan-
dardizzati e di evitare ['interpretazione
personale delle informazioni. Detto altri-

LA SFIDA DA VINCERE OGNI GIORNO
ETROVARE 'EQUILIBRIO TRA | TEMPI
DI LAVORAZIONE E QUELLI DEL MERCATO

NUOVA CASA
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ITALIA ALUAVANGUARDIA

E l'obietivo della moderna medicing, dare a ogni singelo paziente
una cura studiata su misura, e I'italia sta facendo passi da

gigante. «Oggi c'é una forte spinta a migliorare la qualitd della
diagnosi e della terapiar, spiega Gabriella Fontanini, professore
ordinario all’Universita degli Studi di Pisa e direftore della Scuola di
specializazione in anatomia patologica, «e in lfalia abbiamo moiti
centri di eceellenza riconosciuti anche a livello europeor. Une di
questi & il laboratorio di patologia molecolare dell'Ospedale Santa
Chiara di Pisa: un team di 15 ricercatori guidati dalla professoressa
Fontanini, che utilizzano strumenti all’avanguardia e riescono a
effettuare quasi 3 mila test all'anno, ponendosi fra le prime strutture
in Italia, «<Dopo aver raggiunto offimi risultati nefla scelta dei farmaci
migliori per un determinato tumorey, anticipa la direftrice o Business
People, «l prossimo passo, grazie anche alla collaborazione con
diverse aziende tra le quali Diatech, sara quello di definire le
strategie diagnostiche oftimali per ogni paziente al fine di consentire
un reale frattamento individualizzaton.

menti, si riduce |'errore umano.

Non vi stanno un po’ strette, le Marche?
Al contrario. Il nostro futuro & qui e ab-
biamo da poco inaugurato una nuova
sede, un bellissimo posto dove lavorare,
potete chiederlo a tutti. E questo mi rende
molto fiero come imprenditore. Le Mar-
che, nel loro piccolo, sono un caso raro:
¢i sono tre facolta di Biologia e siamo
considerati un distretto farmaceutico del
valore di 2,5 miliardi di euro nella produ-
zione, grazie agli stabilimenti Angelini di
Ancona e Pfizer di Ascoli Piceno.

Il suo lavoro non si puo improvvisare...
Ma neppure programmare con anticipo.
lo ho una laurea in Farmacia e ho ini-
ziato a lavorare nel 1977 come tecnico
commerciale nella divisione diagnosti-
ci nella Sclavo, un‘azienda specializza-
ta nelle attivita di ricerca, sviluppo, pro-
duzione e vendita di kit e reagenti per la
diagnostica in vitro. Per questo, quando
ho letto della scoperta dell’americano
Kary Mullis, ne ho intuito le enormi pos-
sibilita di sviluppo:

Dove sarete tra cinque anni?

1l futuro & nella personalizzazione del-
la: medicina, in un approccio pili etico e
democratico. Si studiera il paziente pri-
ma di tutto come individuo, unico e di-
verso da tutti gli altri, e grazie all’analisi
del suo Dna sapremo subito quali tera-
pie funzioneranno e quali invece no. lo
li chiamo farmaci “umanizzati”: non si
sprecano risorse, basti pensare che alcu-
ne cure costano fino a 800 euro al gior-
no, € non si regalano false illusioni ai
pazienti. &P
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