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Ricerca. Progetti di farmacogenetica

Da «Horizon 2020»
1,7 milioni a Diatech
per 1 test anti-cancro

Natascia Ronchetti

Una partnership con un
gruppodi Boston - RainDance -
per la distribuzione di kit dia-
gnosticiavanzatinel campo del-
la genetica. Un altro accordo
con la californiana Agena (San
Diego) per lo sviluppo su scala
mondiale di una macchina che
consente di verificare mutazio-
nidel Dna. Infine, il vialiberada
Bruxelles, nell'ambito del pro-
gramma Horizon 2020, a un fi-
nanziamentodi1,7 milioni di eu-
roper untestdiagnosticodel tu-
moreal polmone-progettoLeo-
nid - che riduce sensibilmente i
tempidiaccertamentoeimargi-
nidierrore.

Per IRETRN - I'azienda di Jesi
specializzata nella farmacoge-
netica-nuovistepdisviluppoin
vista di un nuovo progetto diri-
cercada s milioni di euro conil
quale si presenteraallaUe, nelle
prossime settimane, per realiz-
zareunsoftware chepersonaliz-
zale terapie contro il cancro.

Un progetto - messo a punto
con un gruppo di matematici di
Oxford - che l'azienda marchi-
giana é determinata a portare
avanti «indipendentemente dai
finanziamenti europei», assicu-
rail presidente Fabio Biondi.

Con il kit per la diagnosi rapi-
dadeltumoreal polmone étrale
primeimpreseinItaliaasupera-
re 'esame di Horizon 2020 nel
campo della salute. La speri-
mentazione é giainiziata, il nuo-
vo prodotto, secondo la tabella
dimarcia,dovrebbe essere mes-
so sul mercato entro due anni.
Ed & un nuovo step nell’attivita
diricercaesviluppoconlaquale
questa piccolarealtamarchigia-
na - 30 dipendenti, un fatturato
digmilionidieuro-stamuoven-
do passi da gigante verso il raf-
forzamento del proprio profilo
internazionale. La partnership
conilgruppodiBoston, perladi-

stribuzioneinEuropa,dovrebbe
portare revenue per circa 3 mi-
lioni.I’accordocon Agena(aun
passodallafirma) metteinsieme
il know-how tecnologico del-
Iaziendaamericanaconle com-
petenze sviluppate da Diatech
che, in rapido sviluppo (I'anno
scorso ha impennato del 30% il
volume d’affari), & leader in Ita-
lianella enella
farmacogenomica, le discipline
che studiano la risposta indivi-
dualeaifarmaciinbasealpprofilo
genetico. «Formalmente - ha
spiegato Biondi - destiniamo al
reparto R&Sil10% delfatturato.
Nellarealtainvestiamo moltodi
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Trale prime imprese in Italia
asuperare l'esame
diBruxelles nella salute.
ILkit di diagnosi rapida

sul mercato entro due anni

pil».Conlalineadikit predittivi
Easy, I'azienda marchigiana e
gia presente all’estero, in parti-
colare in Asia. Attualmente, la
quotadifatturatodaexportsiag-
gira intorno al 10%. L'obiettivo,
dacentrare entrosanni,équello
diportarlaal 50 per cento.
Oggitrai clienti di Diatech ci
sono i principali centri ospeda-
lieriitaliani. Leonid -il progetto
che ha avuto accesso al finan-
ziamento europeo - € stato rea-
lizzatocon due partecipate, tra
cui Bi Mind, che produce sof-
tware per la gestione del pa-
ziente oncologico. Il secondo
progetto in cantiere, con cui si
candida a costruire un simula-
tore per la personalizzazione
dei percorsi terapeutici, & in
collaborazione con una multi-
nazionale del farmaco.
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